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Crédito a pymes en
formato colaborativo

La red de finanzas Alfuenta, fundada por Alejandro Cosentino, prestara a

partir del préximo afio también a pequenas empresas.

POR VICTORIA ALVAREZ BENUZZI
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upongamos que necesitis

ampliar la casa y construir

una habitaciéon mas; no tenés

ahorros, y al albaiil hay que
pagarle en efectivo. La mano de obra
presupuestada ronda $ 50.000. Tenés
dos opciones:

A) Ir personalmente a una enti-
dad financiera, en horario bancario,
sacar numero, explicarle al ejecutivo
de atencién al cliente por qué y para
qué necesitds ese dinero y pasar un
momento incomodo porque lo mas
probable es que el banco no tenga in-
terés en tu pequefio préstamo. Pero
igual te dira que lleves una parva de
documentos originales y fotocopias
para analizar la solicitud. En el mejor
de los casos, te notificardn cudl es el
costo de ese crédito v, al enterarte, co-
menzaras a pensar que tal vez no sea
tan importe ni urgente la ampliacion
de tu casita...

B ) Recurrir a las finanzas colabo-
rativas. Hablamos de un concepto que
gana fuerza dia tras dia en la Argenti-
na y en toda la region, y que esta ha-
ciendo retroceder a nivel mundial al
sistema financiero tradicional en de-
terminados segmentos. Las finanzas
colaborativas invitan a humanizar el
uso del dinero, basando ese ida y vuel-
ta en la confianza y los valores de las



personas que participan del intercam-
bio. Los casos de éxito y las nuevas tec-
nologias han generado el terreno ade-
cuado para el surgimiento de empre-
sas intermediarias entre quienes quie-
ren prestar dinero a tasas razonables y
justas, y quienes necesitan plata para
financiar sus proyectos personales: la
fiesta de 15 de la hija mayor, el viaje de
bodas, la ampliacion de la casa o una
cirugia estética (suelen ser las motiva-
ciones mds frecuentes).

Alejandro Consentino es el CEO y
fundador de Afluenta, la primera red
de finanzas colaborativas de Améri-
ca latina que tiene en sus planes una
vuelta de tuerca al negocio: ademds de
financiar a personas, prevé financiar
proyectos comerciales.

Laplataformaarrancé en 2012 en la
Argentina, el afio pasado desembarco
en Pert, y en noviembre tiltimo plantd
bandera en México tras una ronda de
inversion en la que logré captar hace
seis meses US$ 8 millones de la Cor-
poracion Financiera Internacional - el
brazo corporativo del Banco Mundial-
v del Fondo Elevar Equity. Ese paso le
abrio las puertas a otro fondo de inver-
sion, dispuesto a desembolsar hasta
US$ 50 millones para la expansién.

Laidea de Alejandro, un hombre de
finanzas que hizo carrera en el banco

Santander Rio y en American Express,
eragenerar un modelo de negocios que
permita el fluir del dinero en forma
positiva, generando abundancia para
todas las partes. La idea surgio como
un chispazo durante un vuelo Buenos
Aires-Nueva York, mientras leia The
Soul of Money. Detras de cada solici-
tud de préstamo, hay una persona que
tiene un sueio por cumplir. Las perso-
nas-inversores que deciden prestarle
estdn siendo parte de lo que se conoce
como “inversion de impacto” porque,
ademads de dar dinero, estdn ayudando
a que el suefio del destinatario se haga
realidad. Alejandro explica este con-

NEGOCIO CON ALMA

PARA FINANCIAR LOS
NUEVOS PROYECTOS,

LA PLATAFORMA
ESPERA UNA INYECCION
DE US$ 50 MILLONES

DE UN FONDO DE
INVERSION.

cepto y se emociona con las historias
que mas lo impactaron.

La primera se titula “Gastos médi-
cos para cirugia de reconstruccion”.
La protagonista se casa a fin de afio
v cuenta que, desde los 14 afios, su-
fria de obesidad. En la escuela, le de-
cian que era un hombre, Crecié con
ese complejo hasta que, a los 18 afos,
logré bajar de peso, y con ello, redu-
cir un 50% su complejo fisico. A fin de
aflo, se casara y siente que tiene “piel
de mds”. Necesita $ 60.000 para la ci-
rugia. La financiaron 350 personas. La
otra historia es de una celebracion. Se
titula, “Luna de miel, gastos de enlace

.

nuestra comision en el momento”.

Cosentino dice que se inspiré en el libro de Lynn Twist The Soul of
Money (El alma del dinero) para crear la plataforma de finanzas co-
laborativas cuyo modelo de ingresos, explica, no proviene de la
transaccién financiera entre las partes. “Los ingresos de Afluenta
se conforman de las comisiones que cobramos a ambas partes:
al solicitante por el servicio de acceso a la plataforma para que
encuentre inversores, y al inversor cuando recaudamos los prés-
tamos que ellos dieron. Técnicamente, Afluenta administra fi-
deicomisos entre privados, Estamos registrados en la Comisién
Nacional de Valores como fiduciarios no financieros, y eso nos

da derecho a dar servicio al plblico en general como adminis=
trador de fideicomisos entre privados. Entonces los inversores ponen
el dinero en el fideicomiso y nosotros le damos acceso a la plataforma para que
puedan invertir. No cobramos por adelantado. Brindamos servicio efectivo y cobramos
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y celebracion”. El solicitante quiere
dinero para la nafta parair de luna de
miel a San Luis y Mendoza en su ca-
mioneta: unas 400 personas le presta-
ron $ 50.000 para que pueda cumplir
su suefio en pareja.

A fin de noviembre, Afluenta
marcd un récord: 900 personas finan-
ciaron a otra que necesitaba dinero
para ampliar la casa de la familia.

El desafio de Alejandro es seguir
atravendo fondos de capital de im-
pacto para financiar la expansion de
la empresa a nivel regional. Ya estin
presentes en Pert y México v, en los
proximos dos afios, proyectan plantar
bandera en Colombia, Brasil v Chile.
“Buscamos ser una compaiia con al-
cance regional. La misma tecnolo-
gia que esta aca es la que esta hoy en
Perti y México. La geografia es uno
de nuestros vectores de crecimiento.
Otro vector de crecimiento son nue-
vos productos”. Cosentino explica
que hoy la plataforma financia per-
sonas para sus proyectos persona-
les, pero también personas con pro-
yectos de negocios. Por ejemplo, un
comerciante que necesita plata para
comprar y vender. “Uno de los pro-
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yectos que mas inversores atrajo fue
un comerciante que necesitaba stock
para vender el dia de la madre; pidio
$ 125.000 para comprar mercaderia y
lo financiaron 845 personas”, cuenta
el emprendedor.

AFLUENTA ALCANZO

LOS 6.000 PRESTAMOS
ORIGINADOS, QUE
PAGARON $ 40 MILLONES
DE INTERESES.

¢El plan entonces es financiar
cada vez mas pymes?

Si, durante el primer trimestre del
afio que vieng, el plan es empezar a fi-
nanciar proyectos o solicitudes tam-
bién de empresas que puedan hacer
uso de esto. Calculamos que el prés-
tamo promedio sera de $ 300.000 y
que se podran financiar proyectos
de hasta $ 500.000. Hoy, a las perso-
nas les damos hasta un mdximo de
$ 150.000, y el préstamo promedio es
$ 40.000. Vamos a dar un gran salto.
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L.a_.a{)latafoz'ma marco tm.jecorc:
900 personas financiaron Ununismo
proyecto de un solicitante.

sNo se pierde el espiritu social?

No. Las pymes son el primer em-
pleador de la Argentina. E]l empleo es
un impacto social directo. Las pymes
hoy son las olvidadas del sistema fi-
nanciero. Si sos una pyme que factu-
ra $ 2 millones y necesitas $ 300.000
para financiar algin proyecto, nadie te
da un peso. Te responden que no pres-
tan a pequefias organizaciones,

;Cuadl es el perfil del acreedor?

Nosotros somos un marketplace.
Hay demanda de créditos v hay de-
manda de inversiones. Ambas partes
se encuentran de manera online en
nuestra plataforma. El modelo tiene
personas, compaiiias y bancos como
inversores y, del otro lado, personas,
pymes y empresas solicitando dine-
ro. Hoy tenemos cuatro empresas in-
virtiendo en nuestra plataforma, ade-
mas de las personas. Tienen liquidez
de caja y, en lugar de poner el dinero
en un plazo fijo, nos eligieron a noso-
tros. Y estamos muy cerca de cerrar
un acuerdo con un fondo de inversion
que va a invertit US$ 50 millones para
préstamos a través de la plataforma.
distribuido en los tres paises en los
que hoy estamos presentes.



